
  Paski dostępne w ofercie:

FS01

•	 Materiał: silikon
•	 Zapięcie: klasyczna sprzączka
•	 Opis: lekki, elastyczny, wodoodporny

FS06

•	 Materiał: stal nierdzewna
•	 Zapięcie: metalowy zatrzask
•	 Opis: elegancki i bardzo trwały

FS10

•	 Materiał: stal nierdzewna
•	 Zapięcie: magnetyczne
•	 Opis: stylowy, premium, komfortowy

FS11

•	 Materiał: stal nierdzewna
•	 Zapięcie: magnetyczne
•	 Opis: elegancki, lekki, subtelnie połyskujący

FS21

•	 Materiał: eko skóra perforowana
•	 Zapięcie: klasyczna sprzączka
•	 Opis: elegancko-sportowy styl

FS20

•	 Materiał: eko skóra
•	 Zapięcie: magnetyczne
•	 Opis: klasyczny, komfortowy do codziennego 

noszenia

FS05

•	 Materiał: włókno 
poliestrowe

•	 Zapięcie: sprzączka
•	 Opis: oddychający, 

wytrzymały, sportowy
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Sprawdź pełną ofertę na: 
www.partnertele.com/forcellpaski

Dlaczego warto proponować klientom 
dodatkowe paski?

Poznaj kluczowe powody, dla których warto włączyć 
sprzedaż uzupełniającą pasków do strategii sprzedaży 
zegarków.

1.	 Pasek pozwala zmienić charakter zegarka niewielkim 
kosztem 
 
Zasugeruj klientowi, że ten niewielki, dodatkowy 
wydatek pozwala na pełną personalizację i zmianę 
charakteru zegarka, idealnie dopasowując go do 
każdej aktywności – od profesjonalnych spotkań, 
przez sport, aż po wyjścia towarzyskie. 

2.	 Niska cena = niski próg decyzji zakupowej 
 
Ze względu na atrakcyjną cenę, paski mają niski 
próg wejścia, co znacząco ułatwia klientowi podjęcie 
szybkiej decyzji o zakupie dodatkowym. 

3.	 Zero ryzyka i minimalne reklamacje 
 
Paski nie zawierają elektroniki — to produkt wolny od 
usterek i w 100% zgodny wymiarowo z odpowiednimi 
modelami zegarka, co ogranicza ryzyko reklamacji. 

4.	 Budowanie profesjonalnego wizerunku sprzedawcy 
 
Proponując pasujące do produktu akcesorium, 
pokazujesz się jako profesjonalny sprzedawca, 
sprawiając, że klient chętniej wróci na kolejne zakupy. 

5.	 Idealny pomysł na prezent 
 
Smartwatch + dodatkowy pasek to gotowy, 
atrakcyjny zestaw prezentowy. 

Oferując paski przy zakupie zegarka, jednocześnie 
zwiększasz wartość koszyka, satysfakcję klienta  
i własne wyniki sprzedażowe – przy minimalnym ryzyku  
i niewielkim nakładzie pracy.

Wszystkie produkty zamówisz na: 
www.partnertele.com

+

TITMO E-100
•	 1,83 ” wyświetlacz  

— bardzo czytelny  
i wyraźny

•	 Długi czas pracy baterii 
(do 7 dni)

•	 Wodoodporny — idealny 
do codziennego użytku

Wszystkie paski do 
smartwatchy 

Samsung o rozstawie 
20 mm

TITMO O-100
•	 Do 15 dni pracy baterii
•	 Idealny dla osób 

aktywnych
•	 Najważniejsze pomiary 

zawsze pod ręką

Wszystkie paski do 
smartwatchy 

Samsung o rozstawie 
22 mm

TITMO O-150
•	 Ekran AMOLED — jakość jak  

w modelach premium
•	 Stylowy, nowoczesny 

design
•	 Szeroka gama funkcji  

i trybów

Wszystkie paski do 
smartwatchy 

Samsung o rozstawie 
22 mm

W ofercie znajdują się 3 modele smartwatchy Titmo: E-100, O-100 i O-150.
Każdy dostępny jest w 2 kolorach – czarnym i różowym.

Pełne informacje o każdym modelu: www.partnertele.com/titmo

Paski Forcell to szybki sposób na personalizację smartwatcha.
 Występują w wielu materiałach, stylach i kolorach.
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+ + +

Zobacz, jak łączyć produkty, by podnieść wartość pojedynczego zakupu i zwiększyć wyniki sprzedażowe.
Poznaj produkty i skomponuj własny zestaw sprzedażowy

Zegarek Titmo + pasek Forcell 
– propozycja na gotowy zestaw sprzedażowy


